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І. Загальна інформація про закупівлю

1.1 Предметом закупівлі є: 19.10.2 Шкіра зі шкур великої рогатої худоби чи шкур тварин родини конячих:

- шкіра л/с напіввал виду (Л), кількість — 16200 дм.кв., вимоги: згідно ГОСТу 1904-81;

- юхта л/с, кількість — 77500 дм.кв., вимоги: згідно ГОСТ у1904-81;

- юхта облямувальна, кількість — 60000 дм.кв., вимоги: згідно ГОСТу 1904-81;

- хром взуттєвий, кількість — 300000 дм.кв., вимоги: згідно ГОСТу 939-94;

- пола, кількість- 50000 дм.кв., вимоги: згідно ГОСТу 1903-78.

- чепрак 2Г, кількість 2900 дм.кв., вимоги: згідно ГОСТу 29277-92;

- шкірпідкладка — 82800 дм.кв., вимоги: згідно ГОСТу 1940-81;

- ворот — 109000 дм.кв., вимоги:згідно ГОСТу 1903-78.

Термін поставки — до 31 грудня 2009 року.

Технічний опис до товару дивитись в Додатку 7 та обсяги закупівель дивитись в  Додатку 8.

Лоти: Розбивка на 8 лотів.

1.2 Замовник торгів: Львівське казенне експериментальне підприємство засобів пересування і протезування (далі – Замовник).

Адреса: 79052, м. Львів, вул. Рудненська. 10

Відповідальний за проведення торгів: Винник Олег Григорович,  тел.: (032) 267-66-83, тел./факс: (032) 267-68-45,  (032) 267-92-74.

1.3 Процедура здійснення закупівлі: відкриті торги

1.4 Нормативне забезпечення: Закупівля здійснюється відповідно до Положення про закупівлю товарів, робіт і послуг за державні кошти, затвердженого постановою Кабінету Міністрів України від  17 жовтня 2008 р. № 921 (в редакції постанови Кабінету міністрів України від 19 листопада 2008 р. № 1017) (далі-Положення). 

1.5 Учасник процедури закупівлі (далі - Учасник) – фізична чи юридична особа (резидент або нерезидент), що підтвердила намір взяти участь у процедурі закупівлі та подає чи подала тендерну пропозицію.

1.6 Отримання тендерної документації:

Тендерна документація видається (надсилається) Учасникам закупівлі протягом  трьох робочих днів з дня отримання від них письмового запиту за адресою Замовника: 79052,        м. Львів, вул. Рудненська. 10, кабінет заступника директора з розвитку (2  поверх).

1.7 Умови подання тендерної пропозиції:

Тендерні пропозиції приймаються особисто або поштою за адресою: 79052, м. Львів, вул. Рудненська. 10, кабінет заступника директора з розвитку (2  поверх).

Час подання тендерних пропозицій від Учасників: з 800 до 1630  з понеділка по п'ятницю.

Кінцевий строк приймання тендерних пропозицій від Учасників –  ________ 2009 року до 1000.

1.8 Розкриття тендерних пропозицій відбудеться –  ___________ 2009 року  о  10 год. 30 хв. – за адресою: 79052, м. Львів, вул. Рудненська. 10, кабінет головного інженера                   (2 поверх).

Уповноважена особа Учасника, яка присутня при розкритті тендерних пропозицій повинна мати оформлену відповідно до чинного законодавства довіреність на право представляти інтереси підприємства-Учасника.

II. Інструкція Учасникам щодо підготовки тендерної пропозиції

1. Загальні положення

1.1 Замовник проводить торги (тендер) на закупівлю товару згідно з умовами, визначеними у цій тендерній документації.

1.2 До участі в торгах (тендері) запрошуються фізичні та юридичні особи (резиденти або нерезиденти).

1.3 Учасник самостійно несе усі витрати, пов’язані з підготовкою та поданням його тендерної пропозиції. Замовник у будь-якому випадку не є відповідальним за ці витрати незалежно від результату проведення торгів.

2. Надання роз’яснень щодо тендерної документації та внесення до неї змін


2.1. Учасник може звернутися до Замовника за роз'ясненням щодо тендерної документації не пізніше ніж за сім календарних днів до закінчення строку подання тендерних пропозицій. Замовник протягом 3 (трьох) робочих днів надає відповідь на запит Учасника.


2.2. Замовник може провести збори Учасників з метою роз’яснення будь-яких запитів щодо тендерної документації, повідомивши заздалегідь всіх Учасників, якім надана тендерної документація. У цьому випадку, Замовник повинен вести протокол цих зборів з викладенням у ньому всіх роз'яснень щодо запитів і надіслати його всім Учасникам, яким було надано тендерну документацію, незалежно від їх присутності на зборах.


2.3. Не пізніше ніж за три робочі дні до закінчення строку подання тендерних пропозицій Замовник має право з власної ініціативи чи за результатами запитів Учасників внести зміни до тендерної документації, при цьому подовжити строк подання та розкриття тендерних пропозицій, та повідомити про зазначені зміни письмово всіх Учасників, яким було надано тендерну документацію.


2.4. У разі несвоєчасного подання Замовником роз’яснень змісту тендерної документації, її змін або якщо внесені зміни до тендерної документації є суттєвими, Замовник продовжує строк подання тендерних пропозицій. Рішення про продовження строку подання тендерних пропозицій приймається Замовником з урахуванням того, що такий строк повинен бути достатнім для врахування Учасниками зазначених змін, доповнень або роз’яснень та своєчасного подання тендерних пропозицій, але не менше ніж сім робочих днів. 

Рішення про продовження строку подання тендерних пропозицій надається всім Учасникам, яким Замовник надав тендерну документацію, відразу після прийняття такого рішення.

3. Тендерне забезпечення


3.1 Тендерне забезпечення не вимагається.

4. Мова, якою складається тендерна пропозиція


4.1. Тендерна пропозиція складається українською мовою.

5. Кваліфікаційні вимоги до Учасників та документи про підтвердження

 кваліфікаційних  даних Учасників


5.1. Учасники повинні відповідати кваліфікаційним вимогам, зазначеним у Додатку 2 до цієї тендерної документації.


5.2 Учасники подають документи, зазначені в Додатку 2, як частину тендерної документації.

6. Зміст тендерної пропозиції


6.1 Тендерна пропозиція Учасника складається з:


- Форма тендерної пропозиції (Додаток 1).


- Документи, що підтверджують дотримання кваліфікаційних вимог (Додаток 2).


- Комерційна частина (Додаток  3).


- Технічна частина (Додаток 4).


6.2 Форма тендерної пропозиції  заповнюється згідно з зразком, визначеним в Додатку 1 до цієї тендерної документації.


6.3 Документи, що підтверджують відповідність дотримання кваліфікаційних вимог заповнюються і подаються в порядку, визначеному в Додатку 2 до цієї тендерної документації.


6.4 Комерційна частина  повинна містити інформацію щодо ціни та інших комерційних умов передбачених тендерною документацією, які повинні бути оформлені відповідно до п. 7 даної Інструкції та Додатку 3.


6.5 Технічна частина повинна включати повну інформацію про характеристику товару та її документальне підтвердження, яка повинна бути оформлена відповідно п. 8 даної Інструкції та Додатку 4.


6.6 Учасник подає тільки одну тендерну пропозицію стосовно предмету закупівлі в цілому або частини предмету закупівлі (окремого лоту чи декількох лотів), якщо предмет закупівлі розділено на такі лоти, про що зазначено в Розділі 1 цієї тендерної документації.


Альтернативні тендерні пропозиції не приймаються та не розглядаються.


6.7 Неспроможність Учасника підготувати належним чином тендерну пропозицію відповідно до вимог цієї тендерної документації буде віднесена на його ризик та стане підставою для відхилення його тендерної пропозиції.

7. Ціна та валюта тендерної пропозиції


7.1. Учасник визначає ціни на товар, який він пропонує поставити за Договором, з урахуванням усіх податків і зборів, транспортних та інших витрат.


7.2 В тендерній пропозиції ціна вказується за одиницю товару та остаточно виводиться підсумкова ціна тендерної пропозиції. Вартість тендерної пропозиції має бути визначена однозначно і в твердій сумі.


7.3  Учасник самостійно отримує всі необхідні дозволи, ліцензії, сертифікати (у тому числі експортні та імпортні) на товар, який він пропонує поставити за Договором, і самостійно несе витрати на отримання таких дозволів, ліцензій, сертифікатів тощо.


7.4  Ціни в тендерній пропозиції зазначаються у національній валюті України – гривнях.


7.5  Розрахунки за товар здійснюватимуться у національній валюті України згідно з Договором.

8. Документи, що підтверджують відповідність 

товару вимогам тендерної документації


8.1 Учасник  повинен подати документи як технічну частину тендерної документації, які підтверджують відповідність товарів.


8.2 Документальне підтвердження відповідності товару може бути надане у формі пояснювальної записки, де вказується:


- детальний опис основних технічних характеристик товару (предмету закупівлі);


- інформація про країну походження товару (предмету закупівлі);


- назва виробника, копії сертифікатів відповідності (якщо такі є на даний вид товару);


- в разі поставки товару закордонного виробництва, подати гарантійний лист виробника (оригінал) з підтвердженням обсягу та термінів поставки, а також підтвердження якості товару.


8.3 Учасник на письмовий запит Замовника повинен надати зразки продукції, що пропонується на торги. В разі відмови надати такі зразки, відмова буде прирівнюватись до відмови від участі в торгах.

9. Термін  дії тендерної пропозиції


9.1 Тендерні пропозиції залишаються дійсними протягом 120 (ста двадцяти) календарних днів з дня їх розкриття.  Пропозиція, дійсна на коротший термін, відхиляється Замовником, як така, що не відповідає умовам тендерної документації.


9.2 До настання кінцевого строку дії тендерних пропозицій Замовник має право  вимагати від Учасників продовжити дію тендерних пропозицій на додатково визначений строк. Учасник має право:


● відхилити таку вимогу;


● погодитися з вимогою та продовжити строк дії наданої ним тендерної пропозиції.


9.3 Учасники, які не продовжують строку дії наданих ними тендерних забезпечень, вважаються такими, що відхилили вимогу щодо продовження дії своїх тендерних пропозицій. 

10. Вимоги до оформлення тендерної пропозиції


10.1  Тендерна пропозиція подається в одному примірнику.


10.2  Тендерна пропозиція, подана Учасником, запечатується у конверт, на якому зазначається: “Тендерна пропозиція” та опечатується в місцях склеювання печаткою Учасника.


На конверті наноситься маркування: “НЕ ВІДКРИВАТИ ДО ПОЧАТКУ ТОРГІВ” і має бути вказано:


●  адресу та назву Замовника;


●  повну адресу, назву, код ЄДРПОУ, номер телефону Учасника;


● назву предмета закупівлі, зазначену у розділі 1 цієї тендерної документації, із зазначенням номерів лотів, якщо предмет закупівлі розділено на такі лоти;


● номер і дату оголошення у “Віснику державних закупівель”.


10.3 Усі документи, що входять до складу тендерної пропозиції подаються в оригіналах або копіях, завірених підписом керівника або уповноваженої особи та печаткою Учасника. Підпис та відбиток печатки Учасника проставляються на кожному листку документа, який подається в складі тендерної документації.


10.4 Комерційна та технічна частини тендерної пропозиції обов’язково  подається   в окремих папках-швидкозшивачах, в одній з яких знаходиться комерційна частина пропозиції, в другій – технічна частина. Дві папки подаються в одному конверті.


Кожна частина (комерційна та технічна) повинна мати нумерацію сторінок та реєстр наданих документів із зазначенням номерів відповідних сторінок.


10.5 Учасник обов’язково надає електронний варіант цінової частини своєї комерційної пропозиції (диск CD-RW, формат Microsoft Excel 97-2003). Диск надається в окремому конверті, який вкладається до конверту з тендерною пропозицією. При порівнянні змісту паперового та електронного носіїв, перевага надається паперовому варіанту.


10.6 Документи підписуються керівником або уповноваженою посадовою особою Учасника або особою (особами), належним чином уповноваженою (уповноваженими) представляти інтереси Учасника. Такі повноваження зазначаються у формі тендерної пропозиції (Додаток 1). Усі сторінки тендерної пропозиції, на яких були зроблені додаткові записи або правки, візуються особою або особами, що підписують тендерну пропозицію та скріплюються печаткою.


 10.7  Якщо конверт, що містить тендерну пропозицію, не оформлений, не запечатаний та не промаркований відповідно до вимог п. 10.2, такий конверт не приймається і повертається відправнику. 

11. Тендерні пропозиції, що запізнилися


11.1 Тендерні пропозиції, отримані Замовником після закінчення строку їх подання, зазначеному в Розділі 1 цієї тендерної документації, не розкриваються і повертаються Учасникам, що їх подали.

12. Зміни та відкликання тендерних пропозицій


12.1. Учасник має право внести зміни до тендерної пропозиції або відкликати свою тендерну пропозицію до закінчення строку подання тендерних пропозицій, повідомивши про це Замовника письмово. 

 
12.2. Зміни до тендерної пропозиції мають бути сформовані, оформлені, запечатані, промарковані відповідно до умов розділу 10 цієї тендерної документації із зазначенням «Зміни» або «Анулювання». 


12.3. У разі відкликання Учасником його тендерної пропозиції, відповідний лист Учасника реєструється у реєстрі прийняття тендерних пропозицій, як примітка до запису про реєстрацію тендерної пропозиції. 


12.4. Зміни чи заява про відкликання тендерної пропозиції можуть бути враховані у разі, якщо вони отримані Замовником до закінчення строку подання тендерних пропозицій.


12.5 Після відкриття конверту внесення змін до тендерної пропозиції не допускається. У винятковому випадку на запит тендерного комітету Учасник може дати лише пояснення до змісту пропозиції, не змінюючи її суті.
13. Альтернативна пропозиція

13.1.
Подання альтернативної пропозиції не передбачається.
14. Розкриття тендерних пропозицій


14.1. Розкриття тендерних пропозицій відбудеться у день закінчення строку їх подання у час та у місці, що зазначені в оголошенні про торги та у розділі І “Загальна інформація про закупівлю” цієї тендерної документації.


14.2. До участі у процедурі розкриття тендерних пропозицій запрошуються усі Учасники, що подали тендерні пропозиції або їх уповноважені представники. Про присутність Учасників зазначається у протоколі про розкриття тендерних пропозицій, що ведеться представниками Замовника. 


14.3. Відсутність Учасника або його уповноваженого представника на процедурі розкриття тендерних пропозицій не є підставою для не розкриття, не розгляду або відхилення його тендерної пропозиції.


14.4. Під час розкриття тендерних пропозицій перевіряється наявність всіх необхідних документів, передбачених тендерною документацією та мають бути оголошені Замовником присутнім представникам Учасників найменування та адреса кожного Учасника, ціна кожної тендерної пропозиції.


Під час розкриття тендерних пропозицій складається протокол за встановленою уповноваженим органом формою, копія якого подається всім учасникам на їх запит.


14.5 Конверти, позначені «Зміни»,  відкриваються та прочитуються в першу чергу. Пропозиції, по яких подано повідомлення «Анулювання», не відкриваються.

15. Порядок з’ясування тендерних пропозицій 


15.1. Замовник має право звернутися до Учасників за поясненнями змісту їх тендерних пропозицій з метою полегшення їх розгляду, оцінки та порівняння, не змінюючи суті тендерної пропозиції


15.2. Замовник та Учасники не повинні ініціювати будь-які переговори з питань внесення змін до змісту поданої тендерної пропозиції, включаючи зміну її ціни та коригування.


15.3. Тендерною пропозицією, що відповідає вимогам тендерної документації, є пропозиція, що узгоджується з усіма термінами, умовами цієї тендерної документації без відхилень. 


15.4. Якщо тендерна пропозиція визнана такою, що не відповідає вимогам тендерної документації, вона відхиляється й не може згодом приводитись у відповідність до цих вимог.

16. Право Замовника відхиляти всі тендерні пропозиції


16.1  Замовник залишає за собою право відхилити всі тендерні пропозиції у будь-який час до акцепту тендерної пропозиції. 


16.2  Замовник не несе ніякої відповідальності перед Учасником в разі застосування умов п.16.1.


16.3  Замовник відхиляє тендерну пропозицію у разі, коли:


●  Учасник не відповідає кваліфікаційним вимогам, наведеним у Додатку 2;


● Учасник не подав документального підтвердження того, що він є виробником товарів або його офіційним представником;


●  Тендерна пропозиція не відповідає умовам цієї тендерної документації;


● Учасник, який подав тендерну пропозицію, не погоджується з виправленням виявленої Замовником арифметичної помилки; 


● Учасник своїми діями призвів до виникнення обставин, зазначених у пунктах 28 і 58 Положення.

17. Оцінка тендерних пропозицій та визначення переможця торгів


17.1. Замовник має право на виправлення арифметичних помилок, виявлених у поданій тендерній пропозиції, під час процедури оцінки за умови отримання письмової згоди на таке виправлення від Учасника, який подав цю тендерну пропозицію.


Виявлені арифметичні помилки виправляються таким чином:


а) у разі розбіжності між сумами, вказаними цифрами та літерами (прописом), сума літерами є визначальною;


б) у разі розбіжності між ціною за одиницю та підсумковою ціною, одержаною шляхом множення ціни за одиницю на кількість одиниць, ціна за одиницю є визначальною, а підсумкова ціна відповідним чином коригується;


в) якщо в ціні за одиницю є явне зміщення десяткового розподілювача, у такому випадку підсумкова ціна є визначальною, а ціна за одиницю відповідним чином коригується.


17.2. Замовник визначає переможця торгів із числа Учасників, тендерні пропозиції яких не були відхилені, на основі критеріїв та методики оцінки тендерних пропозицій, зазначених у Додатку 5 до цієї тендерної документації.


До детального оцінювання пропозицій Замовник попередньо вивчає пропозиції з метою визначення:


- належного підписання та оформлення;


- відповідності вимогам тендерної документації;


- тендерна пропозиція надає всі пояснення та /або докази, які може вимагати Замовник.


17.3. Замовник має право затребувати в Учасника-переможця процедури закупівлі повторне підтвердження відповідності його кваліфікаційним вимогам згідно з цією тендерною документацією. У разі відмови Учасника надати таке підтвердження Замовник відхиляє його тендерну пропозицію і визначає  найкращу серед пропозицій, що залишилися. 


17.4. Загальний строк здійснення оцінки тендерних пропозицій та визначення переможця торгів не повинен перевищувати 30 робочих днів після дня розкриття тендерних пропозицій.


17.5. Замовником для оцінки тендерних пропозицій можуть залучатися відповідні експертні організації чи окремі експерти, рекомендації яких можуть бути використані під час визначення переможця процедури закупівлі.

18. Відміна торгів чи визнання торгів такими, що не відбулися


18.1. Торги відміняються у разі, якщо:


а) на участь у торгах було подано менше двох тендерних пропозицій щодо предмета закупівлі, визначеного Замовником у цій тендерній документації;


б) було відхилено всі тендерні пропозиції відповідно до вимог розділу 16 цієї тендерної документації;


в) якщо до оцінки допущено тендерні пропозиції менше ніж двох учасників.


18.2. Торги можуть визнаватися Замовником такими, що не відбулися у разі, якщо:


а) ціна найбільш вигідної тендерної пропозиції перевищує суму, передбачену Замовником на фінансування закупівлі;


б) здійснення закупівлі перестало відповідати державним потребам внаслідок настання непередбачуваних об’єктивних обставин (дії непереборної сили).


18.3. Повідомлення про відміну торгів, а також визнання торгів такими, що не відбулися, надсилається Замовником всім Учасникам протягом трьох робочих днів з дня прийняття відповідного рішення.

19. Акцепт тендерної пропозиції.


19.1. Замовник акцептує тендерну пропозицію, яка визнана найбільш економічно вигідною за результатами оцінки.


19.2. Протягом п’яти календарних днів з дня акцепту Замовник надсилає переможцю торгів повідомлення про акцепт тендерної пропозиції, строк дії якої не закінчений, а також надсилає всім Учасникам письмове повідомлення про результати торгів із зазначенням назви та місцезнаходження Учасника-переможця, тендерна пропозиція якого визнана найбільш економічно вигідною за результатами оцінки.


19.3. З Учасником, тендерну пропозицію якого було акцептовано, Замовник укладає договір про закупівлю відповідно до вимог тендерної документації та визначеній у ній основним умовам, (Додаток 6) та умов акцептованої тендерної пропозиції  у строк не раніше ніж через 5 (п’ять) робочих днів з дня відправлення письмового повідомлення всім Учасникам торгів, але не пізніше ніж через 21 (двадцять один) робочий день з дня акцепту.


19.4. У разі відмови Учасника, тендерну пропозицію якого було акцептовано, підписати договір про закупівлю відповідно до вимог тендерної документації, Замовник повторно визначає найбільш економічно вигідну тендерну пропозицію з тих, строк дії яких ще не минув, за винятком випадків, коли всі тендерні пропозиції було відхилено.

20. Порядок оскарження


20.1. Будь-який учасник, який вважає, що він зазнав або може зазнати збитків внаслідок порушення замовником процедур закупівель, встановлених Положенням, може оскаржити дії замовника.


Об’єктом оскарження не може бути:


• зроблений замовником вибір процедури закупівлі;


• рішення замовника про відхилення всіх тендерних пропозицій.


20.2. До укладення договору про закупівлю скарга з приводу порушення замовником процедури закупівлі або прийнятих рішень, дій чи бездіяльності подається учасником, що бере в ній участь, замовнику або уповноваженому органу. У разі надходження скарги протягом трьох робочих днів з дня її отримання уповноважений орган інформує про це замовника.


Замовник або уповноважений орган можуть не розглядати скаргу, якщо вона була подана пізніше ніж протягом 15 календарних днів з дня настання підстави для її подання.


Днем настання підстави для подання скарги вважається день допущення замовником порушення процедури закупівлі.


20.3. У разі подання скарги відповідно до пункту 86 Положення замовник або уповноважений орган зупиняє процедуру закупівлі на строк, що не може перевищувати 20 робочих днів з дати отримання скарги уповноваженим органом, про що повідомляється протягом одного робочого дня Державне казначейство (обслуговуючий банк). Після закінчення зазначеного строку замовник має право продовжити відповідну процедуру закупівлі, крім випадку, коли уповноважений орган прийняв в установлений строк рішення про відміну торгів або визнання результатів торгів недійсними.


20.4 Замовник або уповноважений орган повинні не пізніше п’яти робочих днів після отримання скарги повідомити учасника, який подав скаргу, учасника - переможця процедури закупівлі та замовника про її зміст, час і місце розгляду. Під час розгляду скарги зазначені особи мають право взяти участь у її розгляді.


20.5 Замовник або уповноважений орган приймає протягом 20 робочих днів з дня отримання скарги обґрунтоване рішення, в якому зазначаються:


• у разі, коли скаргу не задоволено - причини прийняття такого рішення;


• у разі, коли скаргу задоволено повністю або частково - заходи, що вживатимуться для врегулювання конфлікту.


Якщо скаргу розглядає замовник, рішення про розгляд скарги надсилається уповноваженому органу протягом трьох робочих днів з дня його прийняття.


20.6. У разі виявлення за скаргою учасників порушень установленого порядку проведення процедури закупівлі, які впливають на об’єктивність визначення переможця процедури закупівлі або призводять до дискримінації учасників, уповноважений орган має право відмінити процедуру закупівлі, визнати результати такої процедури закупівлі недійсними та зобов’язати замовника розпочати нову процедуру закупівлі.


Рішення уповноваженого органу про відміну процедури закупівлі та про визнання результатів процедури закупівлі недійсними є обов’язковим як для замовника, так і для учасників і не може предметом оскарження.


20.7. Примірник рішення за результатами розгляду скарги замовник або уповноважений орган протягом п’яти робочих днів з дня його прийняття надсилає учаснику, який подав скаргу, та Державному казначейству (обслуговуючому банку).


Державне казначейство після отримання рішення за результатами розгляду скарги здійснює видатки:


• у разі відміни процедури закупівлі, визнання результатів процедури закупівлі недійсними та зобов’язання замовника провести нову процедуру закупівлі — поновлення платежів з рахунка замовника згідно з узятим фінансовим зобов’язанням здійснюється після надання замовником документів, що підтверджують результати проведення нової процедури закупівлі;


• у разі, коли рішення уповноваженого органу не передбачає відміни процедури закупівлі, визнання результатів процедури закупівлі недійсними та в рішенні відсутнє зобов’язання замовника провести нову процедуру закупівлі, — поновлення платежів з рахунка замовника згідно з узятим фінансовим зобов’язанням здійснюється відповідно до документів, що підтверджують результати проведення процедури закупівлі.

21. Укладення договору


21.1.  Договір про закупівлю укладається у письмовій формі відповідно до положень Цивільного кодексу України та Господарського кодексу України.

21.2. Умови договору про закупівлю не повинні відрізнятися від умов тендерної (цінової) пропозиції учасника — переможця процедури закупівлі. Істотні умови договору про закупівлю не повинні змінюватися після підписання договору, крім випадків, визначених порядком зміни істотних умов договору про закупівлю, що затверджений наказом Міністерства економіки України від 30 січня 2009 р. N 62.

21.3. Копія укладеного договору про закупівлю подається уповноваженому органу на його вимогу.


21.4. Договір про закупівлю, укладений в період зупинення процедури закупівлі у зв’язку з поданням скарги, визнається недійсним відповідно до закону.

21. Конфіденційність 


21.1 Інформація щодо оцінки тендерних пропозицій та укладення договору з учасником — переможцем торгів є конфіденційною інформацією і надається виключно уповноваженим чинним законодавством органам.

Додаток 1

ФОРМА ТЕНДЕРНОЇ ПРОПОЗИЦІЇ 


Вивчивши тендерну документацію, цим подаємо Вам на участь у торгах щодо закупівлі за предметом: ____________________________________________________ свою тендерну пропозицію: 

	1. Повне найменування Учасника:_________________________________________________

	2. Поштовий індекс та адреса Учасника: ___________________________________________

	3. Юридична адреса Учасника:  ___________________________________________________

	4. Банківські реквізити Учасника: _________________________________________________

	5. Засоби зв’язку (телефон, факс) __________________________________________________

	6. Повна назва посади, прізвище, ім’я, по-батькові та номер телефону керівника: _______________________________________________________________________________

	7. Уповноважена особа, назва посади, прізвище, ім’я, по-батькові та номер телефону _______________________________________________________________________________

	8. До акцепту нашої тендерної пропозиції, Ваша тендерна документація разом з нашою пропозицією (за умови її відповідності всім вимогам) мають силу попереднього договору між нами. Якщо наша пропозиція буде акцептована, ми візьмемо на себе зобов'язання виконати всі умови, передбачені Договором.

	9. Ми погоджуємося дотримуватися умов цієї пропозиції протягом 60 календарних днів з дня розкриття тендерних пропозицій, встановленого Вами. Наша пропозиція буде обов'язковою для нас і може бути акцептована Вами у будь-який час до закінчення зазначеного терміну.

	10. Ми погоджуємося з умовами, що Ви можете відхилити нашу чи всі тендерні пропозиції згідно з умовами тендерної документації, та розуміємо, що Ви не обмежені у прийнятті будь-якої іншої пропозиції з більш вигідними для Вас умовами.

	11. Якщо наша пропозиція буде акцептована, ми зобов'язуємося підписати Договір із Замовником не раніше ніж через п'ять робочих днів з дня відправлення письмового повідомлення всім Учасникам процедури відкритих торгів але не пізніше ніж через 21 робочий день з дня акцепту пропозиції.


Керівник 

(уповноважена особа)  
___________   
___________

____________________





  (назва посади)

       (підпис)

        (ініціали, прізвище)

Додаток 2

КВАЛІФІКАЦІЙНІ ВИМОГИ ДО УЧАСНИКІВ

ТА ДОКУМЕНТИ ПРО ПІДТВЕРДЖЕННЯ 

КВАЛІФІКАЦІЙНИХ ДАНИХ УЧАСНИКІВ

1. Провадження Учасником господарської діяльності відповідно до положень його статуту.


1.1.  Копія свідоцтва про державну реєстрацію Учасника. 


1.2. Копія витягу зі статуту Учасника (1-2 стор., види діяльності, повноваження (управління), остання сторінка) або копія всього Статуту.


1.3.  Копія довідки з Єдиного державного реєстру підприємств та організацій України (статистики).

1.4.  Копія виписки з Єдиного державного реєстру.

2.  Документальне підтвердження того, що учасник є виробником товарів або його офіційним представником.

2.1.   Копія дозволу на виробництво, технічні умови, сертифікат.
    2.2. Копія Договору між виробником і учасником про представництво (посередництво).


3. Підтвердження наявності грошових коштів для виготовлення та поставки товару.


3.1 Довідка з обслуговуючого банку про відсутність простроченої заборгованості за кредитами станом на дату ______________ р. або більш пізню дату з врахуванням терміну дії довідки.

4. Сплата податків і зборів (обов’язкових платежів), передбачених законодавством України.


4.1. Довідка Державної податкової інспекції про сплату податків і зборів (обов’язкових платежів) в Україні (датована не раніше ніж за 10 календарних днів до дня подання тендерної пропозиції).

Примітка: Документи, зазначені в кваліфікаційних вимогах засвідчуються підписом керівника чи уповноваженої ним особи і кожна сторінка завіряється печаткою підприємства Учасника. В разі необхідності Замовник має право витребувати оригінали документів для співставлення і визначення  відповідності поданих копій їх оригіналам.

Додаток 3

КОМЕРЦІЙНА  ЧАСТИНА

ТЕНДЕРНОЇ ПРОПОЗИЦІЇ

Предмет закупівлі___________________________________________________

	Номер лоту
	Назва виробу
	Ціна за одиницю, грн. 
	Кількість, одиниць
	Сума, грн.


	Термін поставки, днів

	1
	2
	3


	4
	5
	6

	
	
	
	
	
	

	РАЗОМ:
	
	
	

	Ціна пропозиції по лоту №_________________   грн. (________________________)

                                                                       (цифрами)                                 (прописом)




Керівник 

(уповноважена особа)  
___________   
___________

____________________





  (назва посади)

       (підпис)

        (ініціали, прізвище)

Учасник ОБОВ’ЯЗКОВО надає електронний варіант КОМЕРЦІЙНОЇ частини своєї тендерної документації  (диск CD-RW; формат Excel 97 або 2000).

Учасник у Формі „Комерційна частина тендерної документації” обов’язково надає наступну інформацію:

1. Зазначається номер лоту у відповідності до Технічних вимог, по якому надається пропозиція Учасника.

2. Зазначається перелік виробів, що пропонуються Учасником по лоту, з зазначенням моделі, шифру, виробника, країни походження. 

3. Зазначається ціна, що пропонується учасником за виріб. 

4. Зазначається кількість виробів, що пропонуються Учасником по лоту у відповідності до Технічних вимог.

5. Зазначається загальна сума з урахуванням ціни за одиницю та кількості виробів.

6. Зазначається термін поставки з моменту заявки Замовника.

Додаток 4

ТЕХНІЧНА  ЧАСТИНА

ТЕНДЕРНОЇ ПРОПОЗИЦІЇ

Предмет закупівлі___________________________________________________

	№ з/п
	Назва товару
	Відповідність нормативним документам
	Техн. характе-ристики
	Країна походження
	Наявність сертифікату
	Додаткова інформація
	Примітка

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	


Додаток: Копії сертифікатів на ___ аркушах.

Керівник 

(уповноважена особа)  
___________   
___________

____________________





  (назва посади)

       (підпис)

        (ініціали, прізвище)

В графу 3 зазначити відповідність ГОСТам, ТУ, іншим нормативно-технічним документам, що діють в Україні, посилання на них.

В графу 4 описати детально технічні харктеристики з викладенням об'єктивних технічних та якісних харктеристик, вимоги щод технічних характеристик функціонування, умовні позхначення та термінологія товарів.

В графу 6 зазначити наявність сертифікатів на товар із вказанням терміну його дії та реквізитів. Копії сертифікатів долучити до технічної чатини тендерної документації.

В графу 7 учасник має право внести будь-яку додаткову інформацію з приводу предмету закупівлі на його розсуд, що додатково описує чи доповнює інформацію про товар.

Додаток 5 

КРИТЕРІЇ ТА МЕТОДИ ОЦІНКИ 

ТЕНДЕРНИХ ПРОПОЗИЦІЙ УЧАСНИКІВ


Оцінка тендерних пропозицій здійснюється на основі наступних критеріїв (по кожному лоту окремо): 

1. ціна;

2. гарантійний термін.

3. термін поставки

Оцінка проводиться згідно з наступною методикою:


Кількість балів кожної тендерної пропозиції визначається сумарно. Максимально можлива кількість балів дорівнює 100:


1. максимально можлива кількість балів за критерієм ціна дорівнює 75 балів;

2.максимально можлива кількість балів за критерієм гарантійний термін  дорівнює 15 балів.

3.максимально можлива кількість балів за критерієм термін поставки дорівнює 10 балів

Методика оцінки:

	№ п/п
	Найменування показника
	Од. вим.
	Порядок нарахування балів
	Максимальна кількість

балів

	1.
	Ціна 
	грн.
	Бобчисл = Цmin/Цобчисл*75, де

Бобчисл – обчислювана кількість балів;

Цmіn – найнижча ціна;

Цобчисл – ціна тендерної пропозиції, кількість балів для якої обчислюється;

75 – максимально можлива кількість балів за критерієм ціна.
	75

	2.
	Гарантійний термін 
	дні
	Бобчисл = Гобчисл/Гmax *15, де

Бобчисл – обчислювана кількість балів;

Гmax – найвищий гарантійний термін товару; 

Гобчисл – гарантійний термін на товар   кількість балів для якої обчислюється;

15 – максимально можлива кількість балів за критерієм гарантійний термін .
	15

	3.
	Термін поставки
	дні
	Бобчисл = Чmin/Чобчисл*10, де

Бобчисл – обчислювана кількість балів;

Чmіn – найкоротший час;

Чобчисл – кількість днів поставки що пропонується;

10 – максимально можлива кількість балів за критерієм термін поставки.
	10

	Сумарна бальна оцінка
	100



Всі пропозиції, оцінені згідно з критеріями оцінки, шикуються по мірі зростання значень сумарного показника. У випадку однакового значення показника, переможець визначається шляхом голосування членів тендерного комітету простою більшістю голосів за участю в голосуванні не менш двох третин членів комітету. Якщо результати голосування розділилися порівну, вирішальний голос має Голова Тендерного комітету. Переможець визначається рішенням Тендерного комітету.


Максимальний гарантійний термін – 12 місяців.

Мінімальний термін поставки – 7 днів.

   Додаток 6

ОСНОВНІ УМОВИ ДОГОВОРУ

1. ПРЕДМЕТ ДОГОВОРУ


1.1. Виконавець зобов’язується здійснити поставку ________________(далі по тексту товар) в кількості згідно специфікації, що є невід'ємною частиною даного договору, а  Замовник зобов’язується прийняти товар та оплатити його.

1.2. Кількість товару, що є предметом даного Договору, може бути скоригована в залежності від виділених асигнувань та потреб.  

2. ЦІНА ТОВАРУ ТА СУМА ДОГОВОРУ

2.1. Ціна товару кожного найменування зазначається у специфікації, я що є невід'ємною частиною даного договору (Додаток № 1)

2.2. Ціни на товар встановлюються в національній валюті України.

2.3. Сума договору становить ______________________________ грн. в тому числі ПДВ - ___________________________грн.

3. УМОВИ ПОСТАВКИ 

3.1. Поставка товарів здійснюється Виконавцем на умовах DDP (Україна) — згідно Інкотермс у редакції 2000р. за адресою: м. Львів, вул. Рудненська, 10, ЛКЕПЗПіП.

3.2. Поставка товарів за договором здійснюється частинами відповідно до потреб згідно письмових заявок Замовника. Виконавець зобов’язаний поставити товар на протязі 7 (семи) днів з дати отримання письмової заявки Замовника.

3.3. Виконавець здійснює поставку товару протягом 2009 року на суму, що не перевищує загальної суми поставки, зазначеної у 2.3 Договору.

4. ПОРЯДОК РОЗРАХУНКІВ

4.1. Розрахунки за поставлений товар здійснюється на умовах відстрочки платежу: протягом 90 календарних днів  з моменту отримання товару.

4.2. Усі розрахунки за договором проводяться у безготівковій формі.

5. ВІДПОВІДАЛЬНІСТЬ СТОРІН

5.1. У разі затримки поставки або поставки не в повному обсязі  товару, Виконавець сплачує Замовнику пеню у розмірі подвійної облікової ставки НБУ, що діяла на період прострочення, від суми недопоставленого товару за кожний день затримки.

  5.2. У разі невиконання Виконавцем протягом шести місяців з моменту підписання Договору обсягу поставки, доведеної Замовником відповідно до заявок, Замовник в односторонньому порядку має право розірвати Договір та стягнути з Виконавця неустойку у розмірі 100 % вартості  недопоставленого товару.

6. Гарантійний термін 


6.1. Гарантійний термін на поставлений товар __________.

7. СТРОК ДІЇ ДОГОВОРУ

7. Договір діє з моменту його підписання і до повного виконання сторонами взятих на себе зобов’язань.

Примітка: забезпечення укладення та виконання договору не вимагається












       Додаток 7

ТЕХНІЧНА ХАРАКТЕРИСТИКА ТОВАРУ

	№ Лота
	Код ДКПП
	Назва матеріалу
	Тех. Характеристика

	1
	19.10.2 
	Шкіра л/с напіввал виду "Л"                        ГОСТ 1904-81

або еквівалент
	З шкіри великої рогатої худоби. Площею не менше 150 дм.кв.                        З натуральною лицевою поверхнею, гладка.                                     Товщина 2.3-3.0 Гатунок 1,2. Колір: Коричневий.

	2
	19.10.2 
	Юхта л/с                                                  ГОСТ 1904-81

або еквівалент
	З шкіри великої рогатої худоби. Площею не менше 100 дм.кв.                         З натуральною лицевою поверхнею, гладка.                                        Товщина 2.2-2.8мм. Гатунок 1,2.    Колір: Коричневий

	3
	19.10.2 
	Юхта л/с  Облямувальна                          ГОСТ 1904-81

або еквівалент
	З шкіри великої рогатої худоби. Площею не менше 100 дм.кв.                      З натуральною лицевою поверхнею, гладка.                                         Товщина 1.0-1.2мм. Гатунок 1,2 Колір: коричневий

	4
	19.10.2 
	Хром взуттєвий                                               ГОСТ 939-94

або еквівалент
	Півшкірник бичина, гладкий. З натуральною лицевою поверхнею. Товщина 1,2-1,6мм. Гатунок 1,2. Колір: чорний, коричневий

	5
	19.10.2 
	Пола                                                           ГОСТ 1903-78

або еквівалент
	Для гвинтового методу кріплення. ІІ категорія.

 Колір: Коричневий,бежевий.

	6
	19.10.2 
	Чепрак                                                        ГОСТ 29277-92

або еквівалент
	З шкіри великої рогатої худоби, цілі, без воротків, чепраки.                              І-ІІ категорія.    Колір: Бежевий

	7
	19.10.2 
	Шкірпідкладка                                         ГОСТ 1940-81

або еквівалент
	Пів шкіри ялові, гладкі, натуральні. Товщина 0.9-1.2мм. Гатунок 1,2 Колір: Коричневий

	8
	19.10.2 
	Ворот                                                           ГОСТ 1903-78

або еквівалент
	Для гвинтового методу кріплення. ІІ категорія.

 Колір: Коричневий,бежевий.


Додаток 8

ОБСЯГ ЗАКУПІВЕЛЬ

[image: image1.emf]Код ДКПП

Назва матеріалу Потреба 

1 19.10.2 дм.кв 300000

2 19.10.2

дм.кв 16200

3 19.10.2 дм.кв 77500

4 19.10.2 дм.кв 60000

5 19.10.2 дм.кв 82800

6 19.10.2 дм.кв 29000

7 19.10.2 дм.кв 50000

8 19.10.2 дм.кв 109000

№ 

Лота

Од. 

вим.

Хром взуттєвий ГОСТ 939-94

Шкіра л/с напіввал виду "Л"                    ГОСТ 

1904-81

Юхта л/с ГОСТ 1904-81

Юхта л/с  Облямувальна ГОСТ 1904-81

Шкірпідкладка  ГОСТ 1940-81

Чепрак 2 Г   ГОСТ 29277-92

Пола   ГОСТ 1903-78

Ворот   ГОСТ 1903-78
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�	 Гарантійний термін відповідає терміну, зазначеному в пропозиції Учасника.
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